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Bessere Verfligbarkeit, weniger

Uberbestinde und genauere Planung der
Flachen dank hochwertiger Prognosen

Nachfrageprognose und -planung

Die KI von Quant prognostiziert die kiinftige Nachfrage auf der Grundlage historischer
Daten und anderer Faktoren wie Werbeaktionen. Hochwertige Verkaufsprognosen helfen,
die Flachenplanung, die automatische Bestellung und die Lieferkette zu verbessern.

Hauptvorteile
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Bis zu 95 % 30 % Reduzierung Verbesserung der Verfligbarkeit
Prognosegenauigkeit von Uberbestinden um mehr als 30%

Iﬁ Umsatzprognosen innerhalb weniger
Wochen nach der Implementierung



Bessere Umsatzprognosen innerhalb weniger Wochen nach der Implementierung

% Lieferkette

Die Nachfrage in den einzelnen
Verkaufsstellen bestimmt die Nachfrage
in den Zwischenlagern und die Nachfrage
in den Zwischenlagern bestimmt die
Nachfrage in den Zentrallagern. Quant
kann die Nachfrage in der gesamten
Lieferkette vom Zentrallager bis zur
Verkaufsstelle vorhersagen und diese
Vorhersagen in automatische oder
halbautomatische Bestellungen umsetzen.

&) AuBergewdhnliches
Preis-Leistungs-Verhaltnis

Im Vergleich zu Konkurrenzlésungen
bietet Quant ein sehr gutes Preis-
-Leistungs-Verhéltnis. Unser Ziel ist es,
hochwertige Prognosen auch fiir kleine
Einzelhandler verfligbar zu machen und
gleichzeitig eine Qualitat zu erreichen,
die fir groBe Einzelhandelsnetze
ausreicht.

Y Tagliche Bedarfsprognose

Dank Quant erhalten Sie eine detaillierte
tégliche Prognose der Nachfrage in
den einzelnen Filialen. Die kiinstliche
Intelligenz berlicksichtigt historische
Daten, in denen sie nach Trends,
Saisonalitat, Auswirkungen von
Werbeaktionen und anderen Ereignissen
sucht. Darliber hinaus kdnnen Sie durch
die Mdglichkeit manueller Korrekturen
auch Einflusse berlicksichtigen, die
nicht datengesteuert sind.

aa Planogramm-Optimierung

Die Prognosen kénnen auch in Quant
verwendet werden, um automatisch
optimierte filialspezifische Planogramme
zu generieren, um die Nachfrage
logistisch einfacher zu verwalten.

&g Viele Faktoren werden beriicksichtigt

Quant berticksichtigt bei der Prognose der Nachfrage fir einen bestimmten

Faktoren. Hier sind einige Beispiele:

Lohnabrechnung?

zu sein als Sonntagsverkaufe.

¢ Wird das Produkt im Angebot sein?

%% Die Unterstiitzung wéhrend
der Einrichtungsphase
ist der Schliissel

Keine Prognose lduft vom ersten

Tag der Einrichtung an perfekt.

Wir wissen, dass jeder Einzelhandler
einzigartig ist und seine eigenen
Besonderheiten hat, die berticksichtigt
werden mussen, damit die Prognosen
gut funktionieren und genau genug
sind. Die Unterstiitzung durch unsere
Spezialisten beim Einrichten,
Uberpriifen und Verbessern der
automatischen Prognosen ist bei
Quant eine Selbstverstandlichkeit,
ohne Aufpreis.
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www.quantretail.com

Tag, ein bestimmtes Produkt und eine bestimmte Filiale eine Vielzahl von I
1
* Wie hoch ist die prognostizierte monatliche Gesamtnachfrage? ‘\ 7
¢ In welchem Teil des Monats befinden wir uns? Ist es vor oder nach der \ ’ 4
1% -
¢ Welcher Wochentag ist heute? Montagsverk&ufe neigen dazu, anders
¢ Ist es ein wichtiger Tag, wie z. B. ein nationaler Feiertag?
¢ |st das Produkt schon lange im Angebot oder ist es neu?
e Wenn es ein neues Produkt ist, hat es einen bestimmten Vorganger?
Wir treffen Vorhersagen auf der Grundlage der
Vergangenheit und unseres Wissens Uber die Zukunft.
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