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Grundrissplanung — Ladenlayouts

= Integrierte Flachenplanung
= Ausstattungsuberblick

= Mehrschichtige Grundrisse und
Saisonalitat

= Raum fur Verkaufsanalysen
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Filialspezifische Planogramme % Quant

. Auf bestimmte Filialen HpEEEE Eine Vorlage,
zugeschnittene B I [ [ [ [ Hunderte von
Planogramme, die aus EENEEE

. Planogrammen
einer Vorlage erstellt |

werden. ¢ * *

= Die Verkaufsdaten der
einzelnen Filialen werden a @ e ﬁ 9 G]
berucksichtigt. o Bl

« Umsatzsteigerung. [

- Uberbestande reduzieren.

100 cm 100 cm 80 ecm
| - | -

« Weniger Fehler bei der o
Implementierung des ‘.
Planogrammes.
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Automatische Planogramm-Aktualisierungen

= Es ist nicht immer einfach,
den richtigen Zeitpunkt zu finden,
um Produkt A durch Produkt B

ZU ersetzen.

= Dank der KI konnen wir die
Warenprasentation in jeder Filiale
individuell und zum passenden
Zeitpunkt andern, wenn das
ursprungliche Produkt ausverkauft

Ist. 1




Bedarfsplanung — Forecasting % Quant

Mithilfe der KI kdonnen wir tagliche Bedarfsprognosen fur
Tausende von Produkten in Hunderten von Filialen erstellen,
und zwar auf der Grundlage von Faktoren wie:

= Historische Umsatze

= Wochentag gf

= Teil des Monats (vor oder nach der
Gehaltsabrechnung?)

= Tag des Jahres (Ferien, Schulanfang)
= Werbung, Wetter, Rabatte, ...

= Verkaufe von ahnlichen Produkten




Bedarfsplanung — Aktionsplanung

Werbeaktionen sind eines der wichtigsten
Instrumente zur Beeinflussung des
Kaufverhaltens.

= Konnen wir die Auswirkungen der
Forderung in einem breiteren
Kontext bewerten? N

= Die Wiederholung derselben
Werbeaktionen ist riskant.

= Mit Hilfe der KI kdbnnen wir besser
bewerten, welche Auswirkungen eine
Werbeaktion hatte und abschatzen,
welche Auswirkungen sie haben wird.

# Quant

EX:Q

Row  Name pact | Median(impact) | Min(lmpact) | Max(Impac

1
-— 10123 2012 201.23% _150.00% 2524 W |

Row leavl’ oductID | Name Difference | Impact Median(Impact) Min(Impact) | Max(Impact)

-_ 202.47%  402.47%] 402. 47 350.00% 454.94%|

| 1 [1000004 Hkblv4(}g 152.47%  252.47% 252.479 200.00%] 304.94% |
2 1000017 50.00% 150.00% 150. oo% 150.00% 150.00%

B Q

Rw Name Id Difference Impact ~ ! Average Sales with Actio Average Sales without Actiol

- 305.94%] 504.94% 1168

- o000 200.008 srol 2503[]

2 Yor k 29 204.94% 304.94% 58. 73 19 26

Sold Pieces

Thu, 30.03.23 Thu, 27.04.23 Thu, 25.05.23 Thu, 22.06.23 Thu, 20.07.23
A Sold Pieces without action & Sold Pieces with action



Bedarfsplanung — Automatische Bestellung

Die Kl kann Bedarfsprognosen :

nutzen und gemal} dem : \—\_
Lieferkalender bestellen, so dass der . \-\_ \_\
Bestand in der Filiale nicht unter MIN . W—

und moglichst nicht Gber MAX fallt. -\ -

= Erhohung der Verfugbarkeit

- Reduzierung der Uberbesténde
= Einsparung von Personalzeit

= Verbessert das Kundenerlebnis
= Steigerung des Umsatzes

= Integration mit Planogrammen




Planogramm- und Filial-Compliance % Quant

= Die Dokumentation der Filialen ist hochwertig, einfach
zu verwenden und hilfreich fur viele Entscheidungen.

= Fotos, die von verschiedenen Orten und Geraten
hochgeladen werden, stehen der Zentrale sofort zur
Vorschau zur Verfugung.

= Image Recognition ermoglicht den automatischen
Vergleich eines Planogramms mit dem zugeharigen
Foto.

= Eingebaute kunstliche Intelligenz.
= Bewertung der Planogrammprifung in Echtzeit.

= Sofortiges Feedback und Ergebnisse.




Aufgabenverwaltung % Quant

Quant bietet ein integriertes Aufgabenmanagement fur die Verwaltung, Planung und
erfolgreiche Durchfuhrung komplexer Aufgaben, die die Zusammenarbeit mehrerer
Benutzer erfordern.

Hauptvorteile: @ @
= Komplexe Aufgaben konnen in weniger

komplizierte Teilaufgaben unterteilt Collaboration Calendar
werden. L o o o | o6
= Einfache Einstellung von Terminen, Prioritize Status Estimating

Prioritaten und verantwortlichen @
Personen.

= Automatische Benachrichtigungen.

10

= Automatische Verknupfung mit dem I
Kontext, in dem die Aufgabe erstellt wurde. s



Formulare & Umfragen % Quant

Quant ermadglicht Innen die Erstellung von Formularen zur Veroffentlichung
von Fragebogen oder Umfragen, z. B. von Formularen zur Store-Check.
Es ist einfach, die Punktzahl fur jede Antwort anzugeben und Fotos beizufligen.

= Die Aufgabenverwaltung ist in
Forms integriert, so dass Sie eine
verknupfte Aufgabe erstellen
konnen, wenn eine Antwort weiter
bearbeitet werden muss.

EIEY

NE» 0 & % B R

= Es ist moglich, die Liste der
ausgefullten Formulare und ihre
Ergebnisse direkt im Quant Web
oder in Quant Desktop zu finden.




Regaletiketten % Quant

- Automatische Erkennung von Anderungen.
:':: Tea Biscuits Ea" "”“:' Choco Chips =

= |Informationen zur Produktposition als Teil s i

4
cr g 1500KE  wm e dE 0 1200KE

eines Regaletiketts. “ o0 = W ooe E ~_

- Einsparung von Personalzeit und Druckkosten. = oy B
= Vollig flexible Gestaltung von Regaletiketten. -1 DR - | Pt
- 000 =.. .00 =

- Designanderungen in wenigen Minuten ——— =
dank des integrierten Regaletiketten-Editors. 1 Tea Biscuits LT oo |

- . Country of origin: 3 )@ Eé |'

= Unterstltzung fur Duplexdruck und Druck | Y 15,00 K& ol -l B ke

2 erticaly:
original Price: T8;0Q K& ! 1 ==

auf perforiertem Papier. A1 —— onbon Mix
. OO = e ) B0 =
: Méglich.keit der.Veroffentllch.u.ng von Sakt | e o B'Sm*."‘ = 58 %
Regaletiketten im Voraus, einige Tage e

vor Verkaufsbeginn. S —
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Dr.Max Fallstudie ' |

Optimierung der Besténde. HAUPTVORTEILE VON AUTOMATISCHEN BESTELLUNGEN

Berechnung der Anzahl der angezeigten Produkte nach eigenen Algorithmen.

Die Moglichkeit, verschiedene Versorgungsregelungen zu haben

Informationen liber minimale, optimale und maximale Kapazitaten, i v/
die in automatischen Bestellungen verwendet werden. Kunde seit 2013
Zusatzlich zu den automatischen Bestellungen nutzen wir den automatischen - Uber 450
Datenexport von Quant fur das Data Warehouse, Bl und POS (Farmis). .
Apotheken in der

Nach der Veroéffentlichung von Planogrammen: ﬁ, Tschechischen
* Neue Informationen, die fiir die Anzeige von Produkten benoétigt Republik

werden, werden hochgeladen. 150 000+ Produkte
= Der Sicherheitsbestand wird um die angezeigte Menge Face erhoht. in der Quant-
= Der erforderliche Sicherheitsbestand wird fiir die aus der Warenprasentation Datenbank

entnommenen Produkte gesenkt.

- Anderungen in der Produktdarstellung werden zur leichteren Orientierung und +
Suche mit Tags markiert. Dr. Max

= Neue Produkte werden fiir den Druck von Regalpreisetiketten aufgenommen.



https://www.quantretail.com/de/case-studies/drmax-cz

Notino Fallstudie

,Dank der Einfihrung von Planogrammen und
der Optimierung des Ladenlayouts konnten wir
das angezeigte Sortiment vereinheitlichen und
den Uberbestand der Laden um 30 % reduzieren.
Quant hat uns auch dabei geholfen, die Zeit fur die
Eroffnung neuer Filialen erheblich zu verkurzen.”

Markéta Vojacékova | Kategorie Spezialist, Notino = 24 stationare
Filialen in 8 Landern

= 5000+ Produkte

von 6 Tagen auf ﬁ
ﬁf 2 Tage s Y 30% = 200+ Lieferanten
Verringerung des ‘ Senkung der
Zeitaufwands fur die Uberbestinde in den N OT | N 0

Bevorratung einer Filiale Filialen


https://www.quantretail.com/de/case-studies/notino

Sportisimo Fallstudie

,Was ich an der Zusammenarbeit mit Quant Retail

besonders schatze, ist ihr sehr flexibler Ansatz bei

der Problemlosung. Das Produkt wird auf der Grundlage

unseres gemeinsamen Wissens standig und schnell

erneuert und verbessert. Dank dessen konnten wir

Planogramme und automatische Ersetzungen auch Kunde seit 2017

in Fast-Fashion-Kategorien einsetzen, wo im Grunde 220 Filialen

genommen noch niemand diesen Grad der

Automatisierung im Einzelhandel ausprobiert hat.” SHILEU Al L2
600 Marken

Tomas Borek | Commercial Director, Sportisimo

< Steigerung der | ﬁ, Effiziente
ﬁ Effizienz unserer Bestandsverwaltung SPORTISIVO

Filialen


https://www.quantretail.com/de/case-studies/sportisimo

Keells Fallstudie

,Nachdem wir mit Quant gearbeitet haben, haben wir
die zahlreichen fortschrittlichen Funktionen erkannt.
Es hat es ermoglicht, schnellere und bessere
Entscheidungen in unserer taglichen Arbeit als Kunde seit 2021
Space Manager zu treffen. Quant hat uns geholfen, 130+ Filialen
das Arbeitspensum mit weniger Mitarbeitern im
Display-Team effizienter zu verwalten.” 7 °9°+
Artikelnummern

170+
Anzeigekategorien

Reells

Uditha Chathuranga
Assistantin Manager — Space Management, Keells

ﬁ/ Einfache und schnelle | ﬁ, Effizientere
Erstellung und Filialverwaltung

Veroffentlichung von
Planogrammen


https://www.quantretail.com/de/case-studies/keells

LKQ Fallstudie

,Im Fruhjahr 2016 haben wir die Software Quant zum
ersten Mal kennengelernt. Neben der Erstellung effizienter
Grundrisse und Planogramme bot sie auch die Verteilung
und Kontrolle Uber deren Implementierung. Ein grof3er
Vorteil war die Webanwendung fur die interne
Kommunikation mit den Filialen.”

Linda Michalickova | Category & Merchandising manager

W

Zentrales und effektives Anderungsmanagement
in Planogrammen.

Die Benutzerfreundlichkeit der Webanwendung.

Alle mit dem Verkaufsbereich verbundenen Informationen
sind an einem Ort verfugbar.

Drucken von Regalrandetiketten aus der Quant-Webanwendung.

Kunde seit 2016

100+ Filialen

Uber 300
Dienstleistungen
im Auto Kelly Auto
Service Netzwerk

Lager mit fast
1,2 Millionen Artikeln

LIKQ


https://www.quantretail.com/de/case-studies/autokelly

Do It Center Fallstudie

,Das wichtigste Ergebnis ist die vollstandige Umsetzung
des Regaletikettenmanagements. Wir sind noch weit
davon entfernt, die Implementierung der Planogramme
abzuschliel3en, aber der gesamte Prozess ist gut definiert
und umgesetzt.”

Michael Cohen | CEO

ﬁ/ Besser organisierter Prozess fiir die Anderung von Regaletiketten.
Einsatz von Quant- Aufgabenmanagement.
Ubersicht iiber die Umsetzung in den Filialen.
Vereinfachte Kommunikation mit den Filialen.

Besseres Kundenerlebnis.

Gegruindet in 1990
26 Hobbymarkte

Durschnittliche

FilialgroRe: 3000 m2

25.000 Produkte in
der Datenbank

Doit

center.


https://www.quantretail.com/de/case-studies/do-it-center

Quant Vorteile % Quant

5-15% ‘ 20-30% 40-60%

Steigerung des Uberbestinde Zeitersparnis im
Umsatzes reduzieren Betrieb
.’ﬁ Umsatzsteigerung <® Uberbestinde E& Filialspezifische

Di : verringern Planogramme
ie meisten

Unternehmen, die Die Verringerung von Tausende von automatisch

Quant einsetzen, Uberbesténden in den generierten optimierten

konnten ihren Umsatz Filialen um 20-30 % Planogrammen aus

in den wichtigsten ist eines der haufigsten benutzerdefinierten Vorlagen

Kategorien um 5-15 % Ergebnisse etwa ein Jahr fur jede Filiale.

steigern. nach dem Einsatz von

Quant.
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