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Planificacion de tiendas

= Planificacion integrada del suelo
= Resumen de accesorios

= Planos de tiendas de varios niveles
y estacionalidad

= Analisis del espacio en relacion con
las ventas
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Planogramas especificos de tienda % Quant

- Planogramas a la medida = ==== U'natplagti”a,
de tiendas especificas EEEEEE clentos ae

generados a partir de una
plantilla. |

= Teniendo en cuenta los datos * * *

de ventas de cada tienda. O (2 B} (3 XA

= Aumento de las ventas.

i

planogramas

= Reduccion del exceso
de existencias.

il

= Menos errores en _— - -
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la implementacion del 3 " " & . g ) _
planograma. ]



Actualizaciones automaticas de planogramas

Determinar el momento adecuado para
reponer el producto A con el producto
B no siempre es sencillo.

Gracias a la IA, podemos cambiar

el expositor de cada tienda
individualmente en el momento mas

conveniente para que el producto

original se agote.




Planificacion de la demanda

PRONOSTICO

Gracias a la |A, podemos crear
previsiones diarias de la demanda

de miles de productos en cientos

de tiendas en funcién de factores como:

= Ventas historicas

= Dia de la semana

= Periodo del mes (¢,antes o después
de la ndmina?)

= Dia del afio (vacaciones, vuelta al cole)

= Promocion, tiempo, descuentos, ... .

= Ventas de productos similares Ll



Planificacion de la demanda
PROMOCIONES

Las promociones son una de las
herramientas clave para influir en
el comportamiento de compra.

= s Podemos evaluar el impacto de la
promocién en un contexto mas amplio?

= Repetir las mismas promociones es
arriesgado.

= Con la IA, podemos evaluar mas
eficientemente qué impacto. O
ha tenido una promocion UO'Q
y estimar qué impacto
tendra.

# Quant
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Planificacion de la demanda

PEDIDOS AUTOMATICOS

La IA puede utilizar las previsiones de :

la demanda y hacer los pedidos segun : X \—\_
el calendario de entregas para que las : \\_ \_\
existencias en la sucursal no desciendan : \l \

por debajo del MiN y, si es posible, B - N
no superen el MAX. : \

= Aumento de la disponibilidad

= Reduccion del exceso de existencias
= Ahorro de tiempo del personal

= Mejora la experiencia del cliente

= Aumento de las ventas

= Integracion con los planogramas




Cumplimiento de planogramas y tiendas «#: Quant

=  Una documentacion facil de consultar y de alta calidad
sobre los almacenes es util a la hora de tomar diversas
decisiones.

= Las fotos cargadas desde diferentes lugares
y dispositivos son inmediatamente accesibles para
la vista previa de la oficina central.

= Interfaz intuitiva definida por el usuario que funciona
en diferentes dispositivos.

= Inteligencia artificial integrada.

= Evaluacion del cumplimiento del planograma en tiempo real.

= |nformacion y resultados al instante.



Gestion de tareas % Quant

Quant ofrece una Gestion de tareas integrada para cubrir la gestion, planificacion
y ejecucion con éxito de tareas mas complejas que requieren la cooperacion de
varios usuarios.

Principales ventajas:

= Las tareas complejas pueden
dividirse en subtareas menos Collaboration Calendar

complicadas.

= Facil establecimiento de fechas,
prioridades y responsables.

« Notificaciones automaticas. @
« Enlaces automaticos al contexto ﬁ

en el que se produjo la tarea. [ ' [

Prioritize Status Estimating




Formularios y encuestas # Quant

Quant permite crear formularios para publicar cuestionarios o encuestas,
como formularios de revision de tiendas. Es facil especificar la puntuacion
de cada respuesta y adjuntar fotos.

‘W Quant ©
d @
Store Check

= La gestion de tareas esta integrada
con los formularios, por lo que se
puede crear una tarea vinculada si
una respuesta necesita una resolucion
posterior.
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= Es posible seguir la lista de formularios
completados y sus resultados
directamente en la web de Quant
o en Quant Desktop.
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Etiquetas de precio % Quant

Print time

= Deteccion automatica de cambios.

- Informacién sobre la posicién del producto W [TonBlooite: (55T |Ghocalcle: SR

4
e 15,00 KE | e G 12,00 K& e

como parte de una etiqueta de precio. “e0 | E."eee E._
- Ahorro de tiempo del personal y de costes iy =
1 HP4 2 Deluxe | 2 |[Yare "
de impresion. c () B0KE m e ay  2500KE  w
A1 m— T | ADY [ O 200 K& g | 7y
. ~ . . = =
- Disefio de las etiquetas flexible =222 _E==2- - F
- Cambio de disefio en minutos gracias " Tea Biscuits "';w b~
al editor de etiquetas integrado. Couney trig e B
. o | 15008 |=rE v T
= Posibilidad de imprimir a doble cara Aot | T omarico OO0 KE g | T
y en papel perforado. .00 — T
I . . . Sladké Unit price: Amount: Suppler: =_8 nsg;ﬂo e e 204 Kc%
= Posibilidad de publicar etiquetas de precio Wkewg 509 FU ==| 10 5;?;; - =
con antelacién, unos dias antes de que ' — e B

comience la venta.
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Estudio de caso Dr.Max '

W

Optimizacion del inventario. PRINCIPALES VENTAJAS
Calculo del nimero de productos expuestos DE PEDIDOS AUTOMATICOS
segun sus propios algoritmos.

Posibilidad de disponer de varios regimenes de aprovisionamiento.

Informacién sobre las capacidades minimas, 6ptimas y maximas utilizadas
en los pedidos automaticos.

= Cliente desde 2013

Ademas de los pedidos automaticos, utilizamos la exportacion automatica « Mas de 450 farmacias
de datos desde Quant para el almacén de datos, Bl y TPV (Farmis). en Chequia
ﬁ DESPUES DE PUBLICAR LOS PLANOGRAMAS: = Mas de 150 000
4 = Se carga la nueva informacién necesaria para los expositores. productos en la base

Se aumentan las existencias de reserva por la cantidad de caras expuestas. de datos de Quant

Se reducen las existencias de reserva necesarias para los productos que
se han retirado de la exposicion.

Se marcan los cambios de productos en exposicion para facilitar +
la orientacion y la busqueda. Dnmax

Se incluyen nuevos productos para la impresion de etiquetas de precios.



https://www.quantretail.com/es/case-studies/drmax-cz

Estudio de caso Notino %

“Gracias a la implementacioén de los planogramas

y a la optimizacion de la distribucion de las tiendas,
conseguimos unificar el surtido exhibido y reducir el
sobreinventario de las tiendas en un 30%. Ademas,
Quant nos ha ayudado a reducir considerablemente
el tiempo necesario para aperturar nuevas tiendas”.

Markéta Vojackova | Category Specialist, Notino 24 tiendas en 8 paises

5 000 productos en

la base de datos
ﬁ/ de 6 dias a 2 dias ‘ ﬁ/ 30% )
mas de 200

Reduccién del tiempo Reduccion del exceso de proveedores

necesario para abastecer existencias de las tiendas
una tienda NOTINO


https://www.quantretail.com/es/case-studies/notino

Estudio de caso Sportisimo

“Lo que mas aprecio de trabajar con Quant Retalil
es su enfoque muy flexible de la resolucion de
problemas. El producto se innova y mejora
constante y rapidamente basandose en nuestro
conocimiento mutuo. Gracias a esto pudimos
empezar a utilizar planogramas y reposiciones
automaticas también en categorias de moda pronta,
donde basicamente nadie habia probado antes este
nivel de automatizacion en el mercado minorista.”

Tomas Borek | Commercial Director, Sportisimo

7 Aumento de la | « Gestion eficiente
eficiencia de nuestras del inventario
tiendas

Cliente desde 2017
220 tiendas
300 000 productos

600 marcas

SPORTISIVIO



https://www.quantretail.com/es/case-studies/sportisimo

Estudio de caso Keells

“Después de trabajar con Quant, nos hemos dado
cuenta de las numerosas funciones avanzadas
que posee. Nos ha permitido tomar decisiones mas
rapidas y mejores en nuestro trabajo diario como .
gepstoresyde (Jaspacios. Quant nos hJa ayudado Cliente desde 2021
a gestionar la carga de trabajo de forma mas Mas de 130
eficiente con menos personas trabajando en supermercados

el equipo de exposicion.” 7 000+ SKUs

Mas de 70 categorias
de exposicion

Reells

Uditha Chathuranga
Assistant Manager — Space Management, Keells

Una forma facil y rapida | Gestion mas eficiente
de crear y publicar de las tiendas
planogramas


https://www.quantretail.com/es/case-studies/keells

Estudio de caso LKQ

“En la primavera de 2016, conocimos por primera
vez el software Quant. Ademas de crear planos de
tiendas y planogramas eficientes, también ofrecia
distribucion y seguimiento de la implementacion. - Cliente desde 2016
Una gr_an v.ejnt.aja fue la apllcaglon weE) para la . 100+ tiendas
comunicacion interna con las tiendas.

= 300+ servicios

contratados en la red
de Auto Kelly Auto

ﬁj La gestion centralizada y eficiente de los cambios en los Service
planogramas.

Linda Michalickova | Category & Merchandising manager

= Almacén con
La intuitividad de trabajar en la aplicacién web. 1,2 millones de

Toda la informacion asociada al area de ventas esta disponible productos
en un solo lugar.

Impresion de etiquetas de precio desde la aplicacion web Quant. L KQ


https://www.quantretail.com/es/case-studies/autokelly

Estudio de caso Do It Center

“El resultado mas significativo ha sido la
implementacion completa de la gestion de etiquetas
de precio. Aun estamos lejos de completar

la implementacion de los planogramas, pero todo Fundada en 1990
el proceso esta bien definido y desplegado.”

26 tiendas de
Michael Cohen | CEO bricolaje
Tamaino medio de
ﬁ/ Un proceso mas organizado de cambio de etiquetas de precio. la tienda: 3,000 m?2
Implementacién de la gestion de tareas. 25 000 productos

en la base de datos

Visién general de laimplementacion en las tiendas.

Comunicacion mas facil con las tiendas. D() 2 I

Mejor experiencia del cliente.
center.


https://www.quantretail.com/es/case-studies/do-it-center

Quant Beneficios % Quant

5-15% | 20-30% | 40-60%

Aumento Reduccidn del exceso de Ahorro de tiempo en
de ventas existencias operaciones

A~ g = an

11 Aumento S Reduccion del exceso nn Planogramas
de ventas de existencias store specific
La mayoria de las La reduccion del exceso Miles de planogramas
empresas que utilizan de existencias en las optimizados generados
Quant han tiendas en un 20-30% es automaticamente a partir
experimentado un uno de los resultados de plantillas definidas por
aumento de las ventas mas comunes un ano el usuario para cada
del 5-15% en después de implementar tienda.

categorias esenciales. Quant.



# Quant

Mas de 120 clientes satisfechos en mas de 50 paises
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