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Planimentrie di negoazi

Pianificazione planimetrica integrata.

Panoramica delle attrezzature.

Piani multilivello e stagionali.

Analisi di Spazio vs Vendite.
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Planogrammi specifici per negozio % Quant

« Planogrammi su misura
per i singoli negozi
generati da un modello.

« Considerando specificita
di vendite dei singoli
negozi.

= Aumento delle vendite.

= Riduzione dell'overstock.

= Meno errori
nell'implementazione
dei planogrammi.

Un modello,
centinaia di
planogrammi
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Aggiornamenti automatici dei planogrammi

= Determinare il momento giusto per
sostituire il prodotto A con il
prodotto B non € sempre semplice.

= Grazie all'lA, possiamo cambiare
I'esposizione in ogni negozio
individualmente, nel momento

piu opportuno, in modo

che il prodotto originale
sia venduto.




Gestione della domanda — Forecasting

Utilizzando I'lA, possiamo creare
previsioni della domanda giornaliera per
migliaia di prodotti in centinaia di negozi
giornalmente sulla base di fattori quali:

= Vendite storiche.

= Giorno della settimana.

= Parte del mese (prima o dopo
la busta paga?).

= Giorno dell'anno (vacanze, ritorno
a scuola).

= Promozioni, meteo, sconti, ...

= Vendite di prodotti simili. .



Gestione della domanda — Promozioni Z Qua Nt

Le promozioni sono uno degli
strumenti principali per influenzare
il comportamento d'acquisto.

= Possiamo valutare I'impatto della
promozione in un contesto piu ampio?

= Ripetere le stesse promozioni
e rischioso.

= Con I'lA possiamo valutare piu
efficacemente l'impatto di una O
promozione e stimare N
l'impatto che avra.

Row Name 71 Impact Median(Impact) M n(lmpact)  Max(Impact)

- 101 23% 201.23% 201.23 150.00% _25247% |
B : Q

Row Primar y Product ID Name Difference rmpact Meda (Impatt) Min! (Impact) Max(lmpact]

- 000004 oh\lk bily 40 g 200. 00 -

2 1000017 Rajcata CZ 50 00% 150 00% 150 00% 150.00% 150 00%

BE: Q
Row Name Id Difference |Impact = 1| Average Sales with Action  Average Sales without Action
| = | | | 304.94% 504.94% 116.83 4831

|1 _lLiverpool 510 | 100.00% 200.00% __________sslo ___________________29.05]

2 York 29 204.94% 304.94% 58.73 19.26
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Gestione della domanda — Ordini automatici

L'IA pu© utilizzare le previsioni della
domanda e ordinare in base al calendario
delle consegne, in modo che le scorte dei
negozi non scendano al di sotto di MIN

e, se possibile, non superino MAX.

= Aumento della disponibilita.
= Riduzione delle scorte in eccesso.
= Risparmio di tempo per il personale.

Miglioramento dell'esperienza del cliente.

= Aumento delle vendite.
= Integrazione con i planogrammi.




Conformita di planogrammi e negozi

Una documentazione fotografica facilmente
accessibile e di alta qualita dei negozi & utile per
molte decisioni.

Le foto caricate da diversi luoghi e strutture sono
immediatamente disponibili nella sede centrale.

Riconoscimento delle immagini consente il
confronto automatico di un planogramma con
la foto dell'implementazione.

Intelligenza artificiale integrate.

Valutazione della conformita del planogramma
in tempo reale.

Feedback e risultati immediate.




Task Management % Quant

Quant offre un Task Management integrato per gestire, pianificare ed eseguire
con successo compiti complessi che richiedono la collaborazione di piu persone.

Vantaggi principali:

= | compiti complessi possono
essere composti da sottocompiti
p“‘J piCCOIi. Collaboration Calendar

= Facile stabilire termini, priorita -‘.-‘- -‘--'-
e persone responsabili. Prioritize Status Estimating

contesto in cui viene creato il
compito.

= Notifiche automatiche.
= Collegamento automatico al ]
I



Moduli & Sondaggi % Quant

| moduli Quant facilitano la realizzazione di sondaggi utilizzando
questionari definiti dall'utente. E facile inserire un punteggio per
ogni risposta e allegare foto.

# Quant

= La gestione dei compiti € integrata
con i moduli, quindi € possibile creare
un compito collegato se la situazione
richiede un'ulteriore risoluzione.

= L'elenco dei moduli completati
e i loro risultati possono essere
monitorati direttamente su Quant
Web o Quant Desktop.




Etichette dei prezzi % Quant

Print time

= Rilevamento automatico delle modifiche.

- Informazioni sulla posizione del prodotto Do WS (Choocmes T
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Dr.Max Studio del caso

Leggi studio di caso

4 Ottimizzazione dell’ inventario. MAGGIORI BENEFICI
Calcolo deiprodotti esposti secondo propri DI ORDINI
e . AUTOMATICI
algoritmi.

Possibilita di diverse modalita d i fornitura.

Informazioni sulle capacita minime, ottimali
e massime utilizzate negli ordini automatici.

Oltre agli ordini automatici, utilizziamo esportazioni automatiche
di dati da Quant per data warehouse, Bl e POS (Farmis).

W

DOPO PUBLICAZZIONE DEI PLANOGRAMMI:

= Vengono caricate le nuove informazioni necessarie per le esposizioni.

= La scorta di sicurezza viene aumentata della quantita di facing
e viene ridotta per i prodotti che sono stati tolti dall'esposizione.

= Le modifiche all'esposizione dei prodotti vengono etichettate per
facilitare I'orientamento e la ricerca.

= | nuovi prodotti vengono inclusi per la stampa dei cartellini dei
prezzi a scaffale.

Cliente dal 2013

La rete di farmacie
piu ampia nella
Rep. Ceca con piu
di 440 farmacie

150 000+ prodotti
nella database di
Quant


https://www.quantretail.com/it/case-studies/drmax-cz
https://www.quantretail.com/it/case-studies/drmax-cz
https://www.quantretail.com/it/case-studies/drmax-cz

Notino Studio del caso

“Grazie all'introduzione dei planogrammi

e all'ottimizzazione dei layout dei negozi, siamo
riusciti ad unificare I'assortimento sposto

e a ridurre I'overstock dei negozi del 30%.

Quant ci ha anche aiutato a ridurre notevolmente
il tempo necessario per aprire nuovi negozi.”

Markéta Vojackova | Category Specialist, Notino

{{/ da 6 giorni a ﬁ/ 30%

2 giorni

Riduzione del tempo Riduzione dell'overstock
necessario per rifornire dei negozi

un negozio

Leggi studio di caso

= 24 negozi di pietra
in 8 paesi

= 5.000 prodotti nel
database

= 200+ fornitori

NOTINO


https://www.quantretail.com/it/case-studies/notino
https://www.quantretail.com/it/case-studies/notino
https://www.quantretail.com/it/case-studies/notino

Sportisimo Studio del caso

“Cid che apprezzo particolarmente della
collaborazione con Quant Retail € il loro approccio
molto flessibile alla soluzione dei problemi.

Il prodotto viene costantemente e rapidamente
innovato e migliorato sulla base delle nostre
conoscenze comuni, in modo da poter iniziare ad
utilizzare i planogrammi e i sostituzioni automatici
anche nelle categorie del fast-fashion, dove
fondamentalmente nessuno nel mercato di retail
ha mai provato questo livello di automazione.”

Tomas Borek | Commercial Director, Sportisimo

Aumentare I'efficienza | « Gestione efficiente
dei negozi delle scorte

Leggi studio di caso

Fondata nel 2000
220 negozi
300.000 prodotti
600 marchi

SPORTISIVIO


https://www.quantretail.com/it/case-studies/sportisimo
https://www.quantretail.com/it/case-studies/sportisimo
https://www.quantretail.com/it/case-studies/sportisimo

......

Leggi studio di caso

Keells Studio del caso

“Dopo aver lavorato con Quant, ci siamo
resi conto delle numerose funzionalita

avanzate che possiede. Ci ha permesso di
prendere decisioni piu rapide a migliori nel Cliente dal 2021

nostro lavoro quotidiano di Space Manager. 130+ negozi

Uditha Chathuranga 7 000+ SKU

Assistant Manager — Space Management, Keells .
J P J 70+ categorie

espositive

Reells

ﬁ/ Un modo facile e veloce | Gestione piu
per creare e pubblicare efficiente del
planogrammi negozio



https://www.quantretail.com/it/case-studies/keells
https://www.quantretail.com/it/case-studies/keells
https://www.quantretail.com/it/case-studies/keells

LKQ Studio del caso Leggl studio dicaso

“Nella primavera del 2016 abbiamo iniziato
a conoscere il software Quant. Oltre a creare
planimetrie e planogrammi efficienti, offriva anche
la distribuzione e il controllo della loro
implementazione. Un grande vantaggio é stato

= Cliente dal 2016

I'applicazione web per la comunicazione interna = Oltre 100 negozi
ninegozi.” -
€0 ego = 300+ servizi nella
Linda Michaliékova | Category & Merchandising manager rete Auto Kelly Auto
Service
Gestione centrale ed efficace delle modifiche nei planogrammi. = Magazzino con quasi
L'intuitivita del lavoro nell'applicazione web. 1,2 milioni di articoli

Tutte le informazioni associate all'area di vendita sono disponibili
in un unico luogo.

Stampa delle etichette di prezzo dall'applicazione web Quant. L KQ


https://www.quantretail.com/it/case-studies/autokelly
https://www.quantretail.com/it/case-studies/autokelly
https://www.quantretail.com/it/case-studies/autokelly

Do It Center Studio del caso Legei studio di caso

“Il risultato pill significativo & stata la completa
implementazione della gestione delle etichette

per scaffali. Siamo ancora lontani dal completare
l'implementazione dei planogrammi, ma l'intero Fondata nel1990

processo € ben definito e implementato.” 26 mercati per

Michael Cohen | CEO hobbisti

Superfice media
3,000 m2

Processo piu organizzato per le variazioni di prezzo

25,000 prodotti
in database

Implementazione di Quant Task Management

Migliore registrazione dell'implementazione nei negozi

. . . . . . ®
Comunicazione piu facile con i negozi DO].t

Esperienza di acquisto dei clienti migliorata center.


https://www.quantretail.com/it/case-studies/do-it-center
https://www.quantretail.com/it/case-studies/do-it-center
https://www.quantretail.com/it/case-studies/do-it-center

# Quant

Quant Benefici

40-60%

Risparmio di tempo
operativo

20-30% |

Riduzione
di overstock

5-15% |

Aumento delle
vendite

_/;1 Aumento
delle vendite

Riduzione oo Planogrammi
di overstock specifici per negozi

La maggior parte delle La riduzione delle Migliaia di planogrammi

aziende che utilizzano
Quant ha registrato
un aumento delle
vendite del 5-15%

nelle categorie chiave.

overstock nei negozi del
20-30% & uno dei risultati
piu comuni dopo un anno
dall'implementazione di
Quant.

ottimizzati generati
automaticamente
da modelli definiti
dall'utente per ogni
negozio.



120+ clienti soddisfatti in 50+ paesi
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